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TIPPS FUR START-UPS

ZIELGRUPPE BESTIMMEN

Wer ist im offentlichen Bereich meine Zielgruppe? Welche BedUrfnisse und
Prioritaten setzt diese? Was kann ich ihr bieten, was meine Konkurrenz nicht
hat?

NETZWERKEN

Auch offentliche Auftraggeber sind auf Messen und Konferenzen anzutreffen.
Daher sollte man sich diese Termine in den Kalender eintragen und dort auf
die potentiellen Auftraggeber zugehen. Vergessen Sie nicht Ihre Visitenkarte!

UNTERNEHMENSBROSCHURE

Sie ist das Aushangeschild des Unternehmens. Hier zeigt man die ganze
Bandbreite seines Portfolios. Aber bitte nicht in epischer Lange. Knackige
Texte und emotionale Bilder sind kurzweiliger und ansprechender.

REFERENZEN

Offentliche Auftraggeber bendtigen, um einen Auftrag vergeben zu kénnen,
auch oftmals entsprechende Referenzen des moglichen Auftragnehmers.
Daher ist es sinnvoll, seine Qualifikation Uber kleinere Projekte aufzubauen.

HOMEPAGE

Die eigene Unternehmenswebseite ist Inr Spiegelbild nach auBen. Daher
sollte sie auf das eigene Portfolio optimiert sein. Sinnvoll ist es auch, zufriedene
Kundenstimmen Teil der Homepage werden zu lassen.

AKQUISE

Um von dffentlichen Auftraggebern wahrgenommen zu werden, sollte man
telefonisch mit innen in Kontakt treten. Vorab ein Mailing ist nicht unbedingt
nutzlich.

EINTRAG IN VERZEICHNISSE

Im eigenen Einzugsgebiet kann man auch offentliche Auftraggeler bitten,
das eigene Unternehmen im Unternehmer- und Lieferantenverzeichnis der
Behorde, etc. aufzunehmen.

CHANCE ALS NACHAUFTRAGNEHMER

AufVergabe24 kann man all jene Bieter Uber die Suche nach ,Vergebenen
Auftragen’ finden, die einen offentlichen Auftrag erhalten haben. Viele flhren
diesen Auftrag nicht selbst oder allein aus. Daher kann man sich diesen
Unternehmen fUr zukUnftige Projekte als Nachauftragnehmer anbieten.

EINTRAG IN EINE PRAQUALIFIKATIONS-DATENBANK

Hat man bereits Referenzen vorzuweisen, kann man sich auch
praqualifizieren lassen. Dies erspart Zeit und Kosten. Auch die 6ffentlichen
Auftraggeber nutzen dies als Recherchemaglichkeit nach potentiellen
Bietern. Mehr dazu unter: wwwivergabe24.de/blog/kategorie/rund-
um-oeffentliche-ausschreibungen/jpraequalifikation/

PARTNERSCHAFTEN AUF- UND AUSBAUEN

Um mehr Auftrage zu erhalten, sollte man auch Uber Kooperationen mit
anderen Unternehmen nachdenken, die schon langer am Markt sind. Die
ersten Schritte im Markt sind dann weniger steinig.

EIGNUNGSLEIHE

Genlgen die eigenen Qualifikationen nicht, kdnnen Unternehmen auch eine
Eignungsleihe aus dem eigenen Netzwerk nutzen. Mehr dazu unter:
wwwvergabe24.de/blog/blog/2016/06/23/unterauftraege-und-eignungsleihe/
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